ФОРМА 

Министру экономического развития
  Республики Южная Осетия
ФИО

[bookmark: _Hlk162893830]ЗАЯВКА 
на участие в отборе проектов (бизнес-планов)
для предоставления льготного кредита субъектам малого и среднего предпринимательства



Изучив применимые к данному отбору законодательство и нормативно-правовые акты, 
__________________________________________________________________________________________
(Ф.И.О., наименование организации-участника отбора)
просит принять к участию в отборе настоящую заявку, прилагаемую в составе пакета документов для предоставления льготного кредита на условиях, установленных соответствующими нормативно-правовыми актами. 
В случае финансирования проекта берет на себя обязательство использовать предоставленные кредитные средства по целевому назначению.

1. Основная информация о претенденте:
__________________________________________________________________________________________
          (полное наименование организации, ФИО и должность руководителя)
Вид деятельности: ___________________________________________________________________________
Реквизиты:__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
(юридический и фактический адрес, телефон, адрес электронной почты)
2. Информация о реализуемом проекте:
наименование проекта: ______________________________________________________________________
отрасль, в которой реализуется проект: _________________________________________________________
наличие объекта предпринимательской деятельности: ______________________________________________
срок окупаемости проекта: ___________________________________________________________________
объем инвестиций по проекту: ________________________________________________________________
запрашиваемая сумма кредита________________________________________________________________
количество новых рабочих мест/средняя зарплата_______________________________________________
3. Дополнительная информация о действующем предприятии:
выручка за последний отчетный период_______________________________________________
налоговые платежи за последний отчетный период____________________________________
количество работников предприятия с учетом совместителей (на момент подачи заявки): ______
	Средняя месячная заработная плата на одного работника по данным бухгалтерской отчетности (декларации): _____________________________________________________________________

4. Заявитель подтверждает: 
	-вся информация, содержащаяся в заявке и прилагаемых к ней документах, является достоверной; 
	-не находится в стадии реорганизации, ликвидации или банкротства;
	- не ограничен иным образом в соответствии с действующим законодательством.
	Заявитель не возражает против доступа к указанной в обращении информации лиц, участвующих в экспертизе и оценке обращения и приложенных к нему документов, в том числе бизнес-плана.
5. Заявитель ознакомлен с статьей 176 УК РФ, действующее на территории Республики Южная Осетия, Незаконное получение кредита, предусматривающее:
[bookmark: _Hlk163057222]	1) Получение индивидуальным предпринимателем или руководителем организации кредита либо льготных условий кредитования путем представления банку или иному кредитору заведомо ложных сведений о хозяйственном положении либо финансовом состоянии индивидуального предпринимателя или организации, если это деяние причинило крупный ущерб, – наказывается штрафом в размере до двухсот тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период до восемнадцати месяцев, либо обязательными работами на срок до четырехсот восьмидесяти часов, либо принудительными работами на срок до пяти лет, либо арестом на срок до шести месяцев, либо лишением свободы на срок до пяти лет.
	2) Незаконное получение государственного целевого кредита, а равно его использование не по прямому назначению, если эти деяния причинили крупный ущерб гражданам, организациям или государству, – наказываются штрафом в размере от ста тысяч до трехсот тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период от одного года до двух лет, либо ограничением свободы на срок от одного года до трех лет, либо принудительными работами на срок до пяти лет, либо лишением свободы на тот же срок.

6. Перечень прилагаемых к заявке документов с указанием количества страниц:


	________________________
	___________________
	________________________________________

	Должность руководителя
	(подпись)
	Ф.И.О.







_______________
             Дата заполнения










типовая форма бизнес-плана

1. Титульный лист
   "Утверждаю"
                                                                                     Должность
                                     _________________Фамилия И.О.
                                     «___» ________________ 2025 г.
                                                                  (М.П.)
БИЗНЕС-ПЛАН
(краткое название проекта)
Название и адрес предприятия
Фамилия, имя, отчество адрес и телефон предпринимателя – заявителя
Суть проекта (3-5 строк)
Форма государственной поддержки
Финансирование проекта (в процентах):
· собственные средства
· заемные средства 
· средства государственной поддержки
Стоимость проекта
Срок окупаемости проекта
Заявление о коммерческой тайне
2. Вводная часть или резюме проекта 
Это характеристика проекта, раскрывающая цели проекта и доказательства его выгодности. Показать, в чем сущность проекта, назвать преимущества продукции (услуг) в сравнении с лучшими отечественными и зарубежными аналогами, указать объем ожидаемого спроса на продукцию, потребность в инвестициях и срок возврата заемных средств.
Если реализация проекта позволит решить социальные вопросы (создание новых рабочих мест, использование труда инвалидов и т.п.), то указать их.
3. Анализ положения дел в отрасли
(назначением раздела является указание на характер
отрасли - развивающаяся, стабильная, стагнирующая)
1. Общая характеристика потребности и объем производства продукции на рынке. Значимость данного производства для экономического и социального развития страны или района.
2. Ожидаемая доля организации в производстве продукции в районе или в Республике.
3. Потенциальные конкуренты (указать наименования и адреса основных производителей товара, их сильные и слабые стороны).
4. Какие и где появились аналоги продукта за последние 3 года.
4. Производственный план
(назначение раздела - аргументировать выбор производственного процесса
и охарактеризовать технико-экономические показатели согласно
проектно-сметной документации, утвержденной претендентом)
1. Программа производства и реализации продукции. Принятая технология производства.
2. Требования к организации производства.
3. Состав основного оборудования, его поставщики и условия поставок (аренда, покупка). 
4. Поставщики сырья и материалов (название, условия поставок) и ориентировочные цены.
5. Альтернативные источники снабжения сырьем и материалами. 
6. Численность работающих и затраты на оплату труда.
7. Стоимость производственных основных фондов. 
8. Форма амортизации (простая, ускоренная). Норма амортизационных отчислений. Основание для применения нормы ускоренной амортизации.
9. Годовые затраты на выпуск продукции. Переменные и постоянные затраты. Себестоимость единицы продукции.
10. Стоимость строительства, структура капитальных вложений, в том числе строительно-монтажные работы, затраты на оборудование, прочие затраты. Общая стоимость бизнес-плана.
11. Обеспечение экологической и технической безопасности.
5. План маркетинга
(в разделе должно быть показано, что реализация товара не вызовет
серьезных проблем, и определен объем затрат на сбыт продукции)
1. Подтверждение отсутствия зарубежных аналогов продукции по проектам категории "А", мирового уровня продукции и спроса на нее на внешнем рынке по проектам категории "Б", замещения импорта при более низком уровне цен на продукцию по проектам категории "В", спроса на внутреннем рынке на продукцию по проектам категории "Г".
Конечные потребители. Доля на рынке в выпуске данной продукции. Характер спроса (равномерный или сезонный). Характеристики конкурентов. Особенности сегмента рынка, на которые ориентируется проект, важнейшие тенденции и ожидаемые изменения. Какие свойства продукции или дополнительные услуги делают проект предпочтительным по отношению к конкурентам.
2. Организация сбыта. Дать описание системы сбыта с указанием лиц, привлекаемых к реализации продукта.
3. Обоснование объема инвестиций, связанных с реализацией продукции. Торгово-сбытовые издержки.
4. Каких возможных действий конкурентов следует опасаться и каковы основные элементы стратегии противодействия.
5. Обоснование цены на продукцию.
Оптовая цена товара определяется исходя из сложившейся конъюнктуры на внутреннем и внешнем рынках, а также уровня рентабельности, достаточного для поддержания стабильного финансового состояния и платежеспособности предприятия.
6. Расходы и доходы в случае проведения послепродажного обслуживания.
7. Программа по организации рекламы. Примерный объем затрат.
8. Программа реализации продукции. Выручка от продажи в целом и по отдельным товарам рассчитывается в соответствии с данными об объеме производства по месяцам, кварталам и годам, уровне и сроках освоения проектной мощности, а также о ценах. Договоры или протоколы о намерениях реализации товара по предлагаемым ценам.
6. Организационный план 
1. Сведения о претенденте. Статус, уставный капитал, состав организации, финансовое положение. Обеспеченность собственными средствами и их отношения к величине заемных средств в составе средств финансирования проекта. 
2. Форма собственности претендента. 
3. Руководители предприятия, краткие биографические справки.
4. Структура персонала и виды затрат на персонал
5. Данные по квалификации персонала.
7. Финансовый план
(данный раздел является ключевым, по нему планируются затраты
на реализацию проекта и определяется его эффективность)
1. Рассчитывается объем финансирования проекта по источникам.
2. Финансовые результаты реализации (план по прибыли) бизнес-плана показывают распределение выручки, полученной от продажи продукции, и объем чистой прибыли по месяцам, кварталам и годам.
3. Исходными данными определения эффективности бизнес-плана служат данные плана денежных поступлений и выплат. На первые два года реализации проекта показатели определяются с разбивкой по месяцам и кварталам. Необходимым условием реализуемости проекта является положительное значение показателя денежного потока для каждого интервала времени.
4. Эффективность бизнес-проектов оценивается по показателям срока окупаемости, точки безубыточности и бюджетного эффекта.
5. Срок окупаемости представляет собой период времени с начала реализации проекта по данному бизнес-плану до момента, когда разность между накопленной суммой чистой прибыли с амортизационными отчислениями и объемом инвестиционных затрат приобретет положительное значение. 
При определении эффективности проекта показатели чистой прибыли и амортизационных отчислений относятся только к реализации бизнес-плана и не должны отражать результаты текущей хозяйственной деятельности существующей организации.
6. Точка безубыточности соответствует объему реализации, начиная с которого выпуск продукции должен приносить прибыль. Рассчитанный объем реализации (выпуска) продукции сопоставляется с проектной мощностью создаваемого предприятия.
Точка безубыточности рассчитывается как отношение величины постоянных расходов к разности цены продукции и величины переменных расходов, деленной на объем реализации продукции. Представляются данные о постоянных и переменных расходах.
8 Результаты эффективности проекта
Описывается, что будет достигнуто по результатам реализации проекта, каковы планируемые экономические и социальные эффекты (здесь описывается почти то же самое, что и в резюме, но с уклоном на итоги и результаты), а также:
1. Срок окупаемости инвестиций
2. Рентабельность
3. Величина чистой прибыли за время реализации проекта
4. Чистая текущая стоимость проекта (NPV)

______________________________________________

Бизнес-план разрабатывается на период, превышающий срок окупаемости проекта на один год. 
Расчеты приводятся с ежемесячной в первый год, ежеквартальной периодичностью на второй год, далее по годам.
Расчеты бизнес-плана ведутся в постоянных среднегодовых ценах года, в котором проводится отбор.




